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TP APPLICATION SUITE

■ Die Lösung, wenn betriebswirtschaftliche 
Ergebnisse gezielt, verständlich und unter-
nehmensweit verfügbar sein sollen. Leichte 
Integrierbarkeit in bestehende IT-Landschaf-
ten, Analysemodule für unterschiedliche 
Anwendungsfälle und einfaches Customizing  
erlauben vielfältigste Einsatzmöglichkeiten. 
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Erfolgsfaktoren erkennen,  
sicher entscheiden
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TP Store Applications 

 TPLinux  
  Migration und Innovation  

aus einer Hand

 TP.net   
  Offenheit und Flexibilität als  

Standard

 TPPetrol  
  Das Tankstellen-Modul für den  

Handel

 TPBistro 
 Das Gastro-Modul für den Handel

 TPiSCAN  
  Das modulare Framework für 

Selbstbedienungslösungen

 TPiSHOP  
 Das mobile Einkaufserlebnis

 TPSecure  
 Sicherheit für Ihre Filial-IT

TP Enterprise Applications  
 
 TPAdmin  
  Zentral steuern, effizient handeln
 
  TPAnalyze  

 Erfolgsfaktoren erkennen,  
sicher entscheiden

 
  TPLoyalty  

 Kunden gezielt  
und einfach binden 

D I E  Z E N T R A L E  O N L I N E - D A T E N A N A L Y S E  F Ü R  D E N  H A N D E L

TPAnalyze

HIGHLIGHTS
   Starke Basics  
■  Zentrale Online-Transaktions- 

verarbeitung
■  Analyse größter Datenmengen
■  Gesicherte Berichts- und  

Datenkonsistenz
■  Online Dashboard und Bench- 

marking
■  Grafische/tabellarische  

Darstellungen
■  Intuitive Web GUI

   Technologie und  
Betriebssysteme  

■   Microsoft .NET Framework 2.0  
(64 Bit) incl. AJAX

■   Windows Server 2003
■   Internet Information Service 

Version 6
■   Microsoft SQL Server 2005  

Reporting Services
■   Microsoft SQL Server 2005  

Enterprise Edition (64 Bit)

  Vielfältige Funktionen
■   Umfassende Berichte für  

Verkauf, Marketing,  
Produktivität und Revision

■  Klar strukturierte Benutzer- 
oberfläche

■  Rollenbasierte Benutzer- 
verwaltung

■  Benutzerlogbuch

  Umfassende Integrationen
■  Bestandteil der TP Enterprise 

Applications
■  TP.net, TPLinux und POSition
■  Offene T-Log Schnittstelle 

(POSLog2) 
  

Den Überblick behalten – mit  
Online Dashboard und Online 
Benchmarking
Überblicken Sie alle Schlüsselindikatoren 
(KPIs) nach individuellen Bedürfnissen 
wie Umsatz, Filialproduktivität, PoS-Ak-
tivtät oder Verkauf nach Warengruppen 
gruppiert. Und das auf allen Hierarchie-
stufen bis hinunter zur einzelnen Filiale.

Flexibel, zuverlässig und schnell  
in der Datenverarbeitung
Je nach unternehmens- oder länder- 
spezifischen Anforderungen ermöglicht 
das genial einfache Customizing-Konzept  
die Erweiterung der umfangreichen 
Analysefunktionen. Darüber hinaus  
können Sie Analyse-Ergebnisse in  
3rd-Party-Anwendungen wie Microsoft  
Excel exportieren und diese z.B. mit 
Daten aus anderen Quellen zu neuen 
Analysen verknüpfen. 

Auch beim Daten-Import zeigt sich  
TPAnalyze flexibel – ob im ASCII- 
Format, aus Datenbanken im ODBC- 
oder in XML-Format. Darüber hinaus  
unterstützt TPAnalyze PosLog, den 
ARTS Datenaustausch-Standard. 
Damit sind PoS-Transaktionen einfach 
online zu verarbeiten. Entsprechende 
Hardware vorausgesetzt, verarbeitet 
TPAnalyze bis zu 10.000 Transaktionen 
je Minute mit absoluter Daten- und 
Berichtskonsistenz.

Vielfältige Analyse-Tools –  
individuell konfigurierbar
TPAnalyze gruppiert individuelle Analy- 
sen-Schwerpunkte zu einzelnen Modulen, 
die Sie unabhängig voneinander einset-
zen können: 
■  Betrugsvermeidung und Revision: 

Analysen für die tägliche Filialrevision 
und das Vertriebscontrolling. Brenn-
punkte werden durch Ampelfunktionen 
hervorgehoben – so überprüfen Sie 
risikobehaftete Vorgänge hocheffektiv 
und -effizient . 

■  Produktivitätsanalyse: Auswertung 
von Umsatz und Kundenfrequenz, 
Produktivitätshistorie auf Filial- und 
Abteilungsebene sowie sortimentbe-
zogene Umsatz- und Ertragsanalysen. 

■  Kampagnenüberwachung: Kontrollie-
ren Sie in Echtzeit den Erfolg von Pro-
motions und Kampagnen hinsichtlich 
Umsatz, Profit und verkauften Waren-
mengen. Für die unmittelbare Analyse, 
wie eine individuelle Vertriebs- und 
Preisstrategie funktioniert.

■  Kundenbindungsprogramme: Auswertun-
gen über den Erfolg von Kundenbindungs-
programmen und die Kundenstruktur.


